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Warszawa, 06 kwiecień 2010 r.
Trzy nowe biura Metrohouse

Metrohouse w ostatnich tygodniach uruchomiła w Warszawie trzy nowe biura franczyzowe: na Żoliborzu, w Wilanowie i na Białołęce. W sumie w Warszawie działa już 12 zespołów sprzedażowych Metrohouse. 

Otwarcie nowych biur to kolejny etap rozwoju sieci franczyzowej. Nowe placówki zostały uruchomione przez obecnych franczyzobiorców (Białołęka) oraz przez nowych partnerów Metrohouse (Żoliborz, Wilanów).

- Akurat w tych przypadkach nie możemy powiedzieć o zupełnie nowych partnerach biznesowych, mówi Mariusz Kania, prezes zarządu Metrohouse. – Właściciele nowych placówek to osoby, które wcześniej były związane z firmą –jedna jako dyrektor oddziału, a druga analityk finansowy w dziale kredytowym Metrofinance. 
Wybór lokalizacji dla nowych biur był podyktowany strategią rozwoju terytorialnego stołecznych placówek, ale uwzględniał także potrzeby nowych franczyzobiorców - Nigdy nie narzucamy partnerom lokalizacji. Gwarancją sukcesu jest dobra znajomość uwarunkowań lokalnego rynku, dlatego jeżeli franczyzobiorca widzi potencjał w danej lokalizacji, a jego przypuszczenia potwierdzą przeprowadzone przez nas analizy, to nic nie stoi na przeszkodzie, by rozpoczął działanie właśnie na wybranym przez siebie obszarze, mówi Grzegorz Kędzierski, członek zarządu Metrohouse. 

Dla Agaty Łokaj, współwłaścicielki biura w Wilanowie, zarządzanie agencją nieruchomości nie jest niczym nowym. – Kierowałam przez kilka lat jednym z pierwszych biur Metrohouse i uczestniczyłam w tworzeniu tej spółki niemal od początku jej istnienia. Własne biuro pod szyldem Metrohouse to w moim przypadku rozpoczęcie nowego etapu w karierze pośrednika, mówi Agata Łokaj.

Nowy franczyzobiorca z Żoliborza, Paweł Stachowski, dotychczas zajmował się obsługa kredytową klientów Metrohouse w grupie analityków finansowych Metrofinance. – Obrót nieruchomościami jest naturalnym uzupełnieniem mojej pierwotnej działalności. Obserwując kolegów pośredników z Metrohouse stwierdziłem, że warto wykorzystać posiadaną licencję pośrednika w praktyce i zainwestować we własne biuro. Jego stworzenie zajęło mi kilka miesięcy. Efekty pracy w postaci transakcji nadeszły wcześniej niż przypuszczałem, dodaje Paweł Stachowski. 

Nowe biura franczyzowe Metrohouse znajdują się w Warszawie przy ulicy Myśliborskiej 98 A (Białołęka), Popiełuszki 19/21 lok. 4 (Żoliborz) i Sarmackiej 17 lok. 87 (Wilanów). 

Obecnie trwają rozmowy na temat uruchomienia kolejnych placówek franczyzowych Metrohouse, które rozpoczną działalność w II kw. 2010 r. Dodatkowym bodźcem do podjęcia rozmów na temat franczyzy jest dla wielu przedsiębiorców informacja o połączeniu z największym trójmiejskim pośrednikiem, firmą Partnerzy Nieruchomości Sp. z o.o.

W stolicy Metrohouse planuje dalszy rozwój sieci w oparciu o własne placówki. Nowi franczyzobiorcy będą działać na lokalnych rynkach podwarszawskich.
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Dodatkowe informacje 

Metrohouse S.A. jest sieciową agencją nieruchomości działającą na rynku od 2005 r. Jednym z udziałowców jest BZ WBK Inwestycje sp. z o.o. Obecnie dziewięć własnych biur oraz jedenaście biur franczyzowych. W najbliższym czasie planuje otwarcie kolejnych placówek zarówno franczyzowych. Obecna oferta Metrohouse obejmuje pośrednictwo w sprzedaży, kupnie oraz wynajmie nieruchomości mieszkaniowych. Firma świadczy także usługi pośrednictwa kredytowego. Działalność Metrohouse opiera się na bezpieczeństwie transakcji. Każda nieruchomość w ofercie Metrohouse ma pełną dokumentację prawną, oświadczenie właściciela o stanie nieruchomości, dokładne plany powierzchni, zdjęcia i szczegółowe opisy. Metrohouse to także wygoda dla Klienta. Biura znajdują się m.in. w najlepszych warszawskich centrach handlowych: Galerii Mokotów, Arkadii oraz Wola Parku i są czynne 7 dni w tygodniu. Strona internetowa Metrohouse jest codziennie automatycznie aktualizowana. Metrohouse przywiązuje dużą wagę do nowych rozwiązań technologicznych podnoszących efektywność działania pośredników w obrocie nieruchomościami. Firma pracuje na własnych, sprawdzonych i przetestowanych programach CRM i CMS.
Metrohouse S.A. wyraża zgodę na publikację w całości powyższej informacji prasowej. W publikacji prosimy o powołanie się na Metrohouse S.A. jako autora komunikatu.
Metrohouse S.A. – jesteśmy drugą największą agencją nieruchomości w Polsce


[image: image1.png]