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Warszawa, 14 czerwca 2010 r.
Gdańsk: kupując mieszkanie omijamy Orunię Dolną
W każdym mieście są dzielnice, które cieszą się znacznie mniejszym zainteresowaniem potencjalnych nabywców mieszkań. Firmy Metrohouse S.A. i Partnerzy Nieruchomości przeprowadziły wśród swoich agentów ankietę na temat najmniej pożądanych przez klientów gdańskich lokalizacji do zamieszkania. 

Agenci nieruchomości trójmiejskich oddziałów firm Partnerzy Nieruchomości i Metrohouse wytypowali kilka dzielnic, które cieszą się najmniejszym zainteresowaniem przez potencjalnych nabywców mieszkań. Prezentowane wyniki odzwierciedlają opinię osób poszukujących lokali w Gdańsku, ale także są w dużej mierze odbiciem stereotypów na temat poszczególnych dzielnic i osiedli. Wyniki głosowania pokazują, że jako najmniej pożądane przez klientów jawią się cztery lokalizacje: Orunia Dolna, Nowy Port, Letnica i Dolne Miasto.
Ranking najmniej pożądanych do zamieszkania gdańskich lokalizacji otwiera Orunia Dolna (65 proc. wskazań). Agenci Partnerzy Nieruchomości i Metrohouse jako główne powody braku zainteresowania klientów wymieniali niski poziom bezpieczeństwa w okolicy i starą, zaniedbaną zabudowę, która odstrasza od zakupów. Orunia Dolna jest doskonałym przykładem osiedla, które od lat zmaga się ze stereotypami. Nawet zapewnienia policji o spadku liczby przestępstw nie są w stanie zmienić obiegowej opinii o tych rejonach.  


61 procent ankietowanych agentów wskazało Nowy Port, jako miejsce, które jest rzadko wybierane przez potencjalnych nabywców mieszkań. Zainteresowanie osiedlem mogą wzmagać zachęcające do zakupu ceny mieszkań, jednakże klienci zwracają uwagę, że Nowy Port to dzielnica ponura,  wymagająca dużych nakładów inwestycyjnych, z licznymi budynkami w złym stanie technicznym. Nie bez znaczenia są także utrwalone opinie o niskim stanie bezpieczeństwa. Wśród nabywców mieszkań w Nowym Porcie przewagę stanowią osoby, które wywodzą się właśnie z Nowego Portu. Chęć do inwestowania w zakup mieszkania w tej dzielnicy może być dobrym przykładem dla osób, które swoją opinię o lokalizacji opierają tylko na zasłyszanych historiach.

Sąsiadująca z Nowym Portem Letnica uzyskała w ankiecie identyczny wynik (61 proc. wskazań). Jest to z jednej strony efekt niewielkiej liczby ofert pojawiających się w tym rejonie, ale przede wszystkim wpływ na taki wynik ma obecny wizerunek Letnicy. Obecność ogródków działkowych i budynków przemysłowo-magazynowych sprawia, że dzielnica nie jest postrzegana przez pryzmat budownictwa wielorodzinnego. Nieznajomość Letnicy oraz zła sława tego miejsca, wymieniane często przez osoby poszukujące mieszkań, już wkrótce mogą być rzadko używanymi argumentami. Obecność stadionu może zintensyfikować działania inwestorów, którzy mają szansę zmienić istniejące stereotypy. Dobra lokalizacja, bliskość do morza i centrum oraz mnóstwo terenów zielonych to atuty, które można wykorzystać w najbliższych latach.

Dolne Miasto również charakteryzuje się wysokim wskaźnikiem odrzuceń - zostało wymienione przez 60 proc. ankietowanych. Po raz kolejny od zakupów w tej części miasta odstrasza stara i zaniedbana zabudowa, industrialny charakter okolic oraz obawa o bezpieczeństwo. Dodatkowo minusem lokalizacji są uciążliwe korki na ulicach.
Na kolejnych miejscach wymienianych przez agentów znalazły się Szadółki, Przeróbka i Stogi.
Po przeciwnej stronie rankingu znalazły się lokalizacje, które ani razu nie zostały wymienione jako te, które są odrzucane przez kupujących. Na tej liście znalazły się: Jelitkowo, Morena, Niedźwiednik, Osowa, Przymorze, Siedlce, Starówka, Wzgórze Mickiewicza, Zaspa i Żabianka. W tych miejscach niewątpliwie chcemy mieszkać.
Najczęściej odrzucane lokalizacje w Gdańsku
	Lokalizacja
	Procent wskazań agentów Partnerzy Nieruchomości i Metrohouse*

	Orunia Dolna
	65 proc.

	Nowy Port
	61 proc.

	Letnica
	61 proc.

	Dolne Miasto
	60 proc.


*Ankietowani doradcy mogli wskazać dowolną liczbę lokalizacji
	Metodologia

Agenci Partnerzy Nieruchomości i Metrohouse odpowiadali na pytania ankietowe. Pierwsze z pytań miało na celu wymienienie lokalizacji najczęściej odrzucanych przez klientów poszukujących mieszkania na rynku wtórnym. Ankietowani mogli zaznaczyć dowolną liczbę gdańskich osiedli/dzielnic. Zastosowano zwyczajowe nazwy lokalizacji. Drugie pytanie miało charakter otwarty i miało na celu umotywowanie braku zainteresowania klientów wymienionymi lokalizacjami. W ankiecie wzięło udział 62 agentów nieruchomości. 
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Dodatkowe informacje o spółkach 

Metrohouse S.A. to sieciowa agencja nieruchomości działającą na rynku od 2006 r. Od 2008 r. mniejszościowych akcjonariuszem spółki jest BZ WBK Inwestycje sp. z o.o., która wchodzi w skład Grupy Banku Zachodniego WBK. Metrohouse to 20 zespołów, ponad 250 brokerów oraz doradców nieruchomości i lokalizacje w siedmiu miastach (Warszawie, Gdańsku, Wrocławiu, Olsztynie, Kartuzach, Iławie i Legionowie). Spółka rozwija sieć sprzedaży w oparciu o placówki własne i franczyzowe. Oferta Metrohouse obejmuje pośrednictwo w sprzedaży, kupnie oraz wynajmie nieruchomości mieszkaniowych i komercyjnych. W skład grupy Metrohouse wchodzi również dział kredytowy Metrofinance, który w ubiegłym roku pośredniczył w uzyskaniu finansowania nieruchomości na łączną kwotę 85 milionów złotych. Metrohouse znane jest z lokalizowania swoich biur w galeriach handlowych – w Warszawie oddziały są obecne m.in w centrach handlowych Arkadia, Galeria Mokotów i Wola Park, gdzie są otwarte 7 dni w tygodniu. W 2009 r. w V Rankingu Firm Rynku Nieruchomości miesięcznika C.H. Beck Nieruchomości Metrohouse zostało sklasyfikowane na II miejscu wśród działających na rynku agencji nieruchomości. 
Partnerzy Nieruchomości Sp. z o.o. to najbardziej znana marka na pomorskim rynku nieruchomości. W zakres usług firmy wchodzi pośrednictwo w sprzedaży, kupnie i wynajmie nieruchomości mieszkaniowych i komercyjnych. W tym roku firma obchodzi 10-lecie istnienia. Firma posiada blisko 100 agentów w dziesięciu oddziałach na terenie Trójmiasta i okolic (Wejherowo, Bytów, Pruszcz Gdański). W skład spółki Partnerzy wchodzi też m.in. Salon Dewelopera – wyodrębniona ze struktur firmy komórka obsługująca oferty z rynku pierwotnego, wydawnictwo Giełda Nieruchomości Pomorze wydające dwutygodnik o tym samym tytule z ofertami nieruchomości i stronami redakcyjnymi na temat pomorskiego rynku nieruchomości (dostępny także w formie portalu www.gnp.pl), a także pośrednictwo kredytowe. Przez trzy kolejne lata (2006-2009) firma była sklasyfikowana na pierwszym miejscu na Pomorzu w rankingu miesięcznika C.H. Beck Nieruchomości. Spółka, jako pierwsza na Pomorzu, wdrożyła też system zarządzania jakością ISO 9001:2000 - Agencja Nieruchomości.

Obie spółki są obecnie w trakcie przeprowadzania fuzji.
Metrohouse S.A. i Partnerzy Nieruchomości Sp. z o.o. wyrażają zgodę na publikację w całości powyższej informacji prasowej. 
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