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Warszawa, 1 czerwca 2010 r.
Warszawskie dzielnice na „nie”

Dotychczas w rankingach prezentowano jedynie wymarzone dzielnice do zamieszkania. Sieć biur nieruchomości Metrohouse przeprowadziła wśród swoich doradców badania na temat warszawskich dzielnic, które są najczęściej odrzucane przez zainteresowanych zakupem mieszkania. 

Klienci korzystający z biur nieruchomości przy pierwszym kontakcie z pośrednikiem wymieniają sugerowane dzielnice, w których zamierzają nabyć mieszkanie. Z drugiej strony, często zastrzegają te, którymi nie są zupełnie zainteresowani i nie życzą sobie otrzymywania ofert z tych lokalizacji. Ankieta przeprowadzona wśród doradców agencji Metrohouse pokazuje, że wśród odrzucanych przez klientów rejonów znajdują się także popularne dzielnice, w których każdego miesiąca odnotowuje się wiele transakcji na rynku wtórnym.

Według doradców Metrohouse najczęściej odrzucaną dzielnicą przy poszukiwaniu mieszkania jest Białołęka (57 proc. wskazań). Najczęściej wymienianymi powodami braku zainteresowania jest uciążliwość dojazdu do centrum miasta, korki, a także niski prestiż zamieszkiwania w okolicy. Doradcy podkreślają jednak, że w ramach jednej dzielnicy można zauważyć dysproporcje w stopniu zainteresowania lokalnym rynkiem mieszkaniowym. Zapytania o oferty mieszkaniowe dotyczą przede wszystkim Tarchomina, a dużo rzadziej tzw. zielonej Białołęki, której brak dostatecznie rozbudowanej infrastruktury. Magnesem skłaniającym do zakupów jest tu jednak niższa cena i duży wybór oddanych w ostatnich latach mieszkań. To wszystko sprawia, że ruch transakcyjny na Białołęce utrzymuje się na wysokim poziomie. 

Na drugim miejscu (52 proc. wskazań) wśród dzielnic na „nie” zajmuje Ursus. Duże znaczenie przy rezygnacji z poszukiwań mieszkania w tej dzielnicy ma utożsamienie ich z terenami przemysłowymi, dawną fabryką ciągników oraz niska świadomość dotycząca rozwoju rynku mieszkaniowego w tych okolicach. Jako powód odrzucenia lokalizacji wymieniane są również duże odległości do innych dzielnic miasta, nieustanne korki i hałas samolotów, które często przelatują nad osiedlami w Ursusie. W rzeczywistości niechęć do tej dzielnicy wynika z braku znajomości jej obecnego oblicza, które zmieniają z roku na rok prowadzące inwestycje firmy deweloperskie. 

Prawie tyle samo wskazań (50 proc.) otrzymała Praga Północ. Dogodna komunikacyjnie lokalizacja, bliskość do centrum i zróżnicowany przekrój ofert nie są doceniane przez potencjalnych nabywców mieszkań. Wygrywają utarte stereotypy i skojarzenia dzielnicy z zagrożeniami związanymi z przestępczością. Potencjalnych nabywców odstrasza również zły stan techniczny wielu kamienic. Kreowana przez środowiska artystyczne moda na Pragę Północ nie ma więc odzwierciedlenia w preferencjach potencjalnych nabywców.

Następnymi w kolejności dzielnicami, które nie cieszą się zainteresowaniem osób poszukujących mieszkania są Rembertów, Wesoła i Targówek. Nazwy dwóch pierwszych dzielnic niewiele mówią potencjalnym nabywcom mieszkań, którzy kojarzą je raczej jako obszary budownictwa jednorodzinnego. Natomiast Targówek nadal zmaga się z ze stereotypem sypialnianej dzielnicy zbudowanej w technologii wielkiej płyty. Natomiast Targówek nadal zmaga się z ze stereotypem sypialnianej dzielnicy zbudowanej w technologii wielkiej płyty.
Wśród warszawskich dzielnic najniższy wskaźnik odrzuceń przy wyborze lokalizacji odnotowały Mokotów, Ochota i Żoliborz. Choć ceny mieszkań w tych dzielnicach należą do jednych z najwyższych w Warszawie, zainteresowanie zakupami w tych rejonach kształtuje się od wielu lat na wysokim poziomie.  

Najczęściej odrzucane dzielnice
	Dzielnica
	Procent wskazań doradców Metrohouse*

	Białołęka
	57 proc.

	Ursus
	52 proc.

	Praga Północ
	50 proc.

	Rembertów
	47 proc.

	Wesoła
	37 proc.


Najrzadziej odrzucane dzielnice
	Dzielnica
	Procent wskazań doradców Metrohouse*

	Ochota
	2 proc.

	Mokotów
	2 proc.

	Żoliborz
	2 proc.

	Bielany
	5 proc.

	Śródmieście
	5 proc.


*Ankietowani doradcy mogli wybrać dowolną liczbę dzielnic
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Dodatkowe informacje o spółkach 

Metrohouse S.A. to sieciowa agencja nieruchomości działającą na rynku od 2006 r. Od 2008 r. mniejszościowych akcjonariuszem spółki jest BZ WBK Inwestycje sp. z o.o., która wchodzi w skład Grupy Banku Zachodniego WBK. Metrohouse to 20 zespołów, ponad 250 brokerów oraz doradców nieruchomości i lokalizacje w siedmiu miastach (Warszawie, Gdańsku, Wrocławiu, Olsztynie, Kartuzach, Iławie i Legionowie). Spółka rozwija sieć sprzedaży w oparciu o placówki własne i franczyzowe. Oferta Metrohouse obejmuje pośrednictwo w sprzedaży, kupnie oraz wynajmie nieruchomości mieszkaniowych i komercyjnych. W skład grupy Metrohouse wchodzi również dział kredytowy Metrofinance, który w ubiegłym roku pośredniczył w uzyskaniu finansowania nieruchomości na łączną kwotę 85 milionów złotych. Metrohouse znane jest z lokalizowania swoich biur w galeriach handlowych – w Warszawie oddziały są obecne m.in w centrach handlowych Arkadia, Galeria Mokotów i Wola Park, gdzie są otwarte 7 dni w tygodniu. W 2009 r. w V Rankingu Firm Rynku Nieruchomości miesięcznika C.H. Beck Nieruchomości Metrohouse zostało sklasyfikowane na II miejscu wśród działających na rynku agencji nieruchomości. 
Partnerzy Nieruchomości Sp. z o.o. to najbardziej znana marka na pomorskim rynku nieruchomości. W zakres usług firmy wchodzi pośrednictwo w sprzedaży, kupnie i wynajmie nieruchomości mieszkaniowych i komercyjnych. W tym roku firma obchodzi 10-lecie istnienia. Firma posiada blisko 100 agentów w dziesięciu oddziałach na terenie Trójmiasta i okolic (Wejherowo, Bytów, Pruszcz Gdański). W skład spółki Partnerzy wchodzi też m.in. Salon Dewelopera – wyodrębniona ze struktur firmy komórka obsługująca oferty z rynku pierwotnego, wydawnictwo Giełda Nieruchomości Pomorze wydające dwutygodnik o tym samym tytule z ofertami nieruchomości i stronami redakcyjnymi na temat pomorskiego rynku nieruchomości (dostępny także w formie portalu www.gnp.pl), a także pośrednictwo kredytowe. Przez trzy kolejne lata (2006-2009) firma była sklasyfikowana na pierwszym miejscu na Pomorzu w rankingu miesięcznika C.H. Beck Nieruchomości. Spółka, jako pierwsza na Pomorzu, wdrożyła też system zarządzania jakością ISO 9001:2000 - Agencja Nieruchomości.

Obie spółki są obecnie w trakcie przeprowadzania fuzji.
Metrohouse S.A. i Partnerzy Nieruchomości Sp. z o.o. wyrażają zgodę na publikację w całości powyższej informacji prasowej. 
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