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Warszawa, 09 marca 2010 r.
Na rynku wtórnym transakcja goni transakcję 
Komentarz z rynku wtórnego: marzec 2010 r. 
Pierwsze dwa miesiące bieżącego roku zaskakują dużą liczbą transakcji. Niepomyślna aura nie odstraszyła od zakupów na wtórnym rynku mieszkań i statystycznie najsłabsze dwa miesiące  sprzedażowe każdego roku nastrajają optymistycznie przed zbliżającą się wiosną. Zainteresowanie zakupem mieszkań kształtuje się na wysokim poziomie, co pokazała też kolejna edycja Mazowieckich Targów Mieszkań. 

Liczba transakcji przeprowadzona za pośrednictwem Metrohouse S.A i Partnerzy Nieruchomości sp. z o.o. w porównaniu do analogicznego okresu w 2009 r. wzrosła kilkukrotnie. Mediana ceny transakcyjnej w Warszawie  wynosi prawie 357,5 tys. zł., w Trójmieście odnotowaliśmy znacznie niższą wartość – 240 tys. zł. Analizując te dane wyraźnie widać profil zainteresowania potencjalnych kupujących, którzy w poszukiwaniach skupiają się głównie na mieszkaniach dwupokojowych. 44 proc. transakcji przeprowadzonych w tym roku stanowiły właśnie takie lokale. Nie spada zainteresowanie mieszkaniami wybudowanymi w ostatnich latach. Aż 38 proc. transakcji dotyczy mieszkań w budynkach oddanych do użytku po 2000 r. Takie mieszkania, bez względu na lokalizację, charakteryzują się odpowiednio wyższą ceną. W większości są to jednak mieszkania, które umożliwiają wprowadzenie się bez większych inwestycji, często z pełnym umeblowaniem i wyposażeniem kuchni.
Ciekawą obserwacją jest udział w transakcjach mieszkań położonych na parterach: co piąte sprzedawane mieszkanie znajdowało się na najniższej kondygnacji. Zestawiając te dane z niedawną ankietą opublikowaną na www.metrohouse.pl, w której prawie 38 proc. internautów odrzuca w poszukiwaniach partery, jest to swego rodzaju fenomen. Popularności nie można tłumaczyć niższą ceną. Statystyka pokazuje, że wspomniane „parterowe” transakcje były tańsze średnio tylko o 100 zł za m kw. od średnich cen za m kw. ze zbioru transakcji na wyższych piętrach. 

Coraz lepsza dostępność kredytów hipotecznych (w tym na 100 proc. wartości nieruchomości) pozwala przewidywać, że historycznie dobry II kwartał będzie obfitował w liczne transakcje. Oprócz popytu na mieszkania dwupokojowe zwiększa się zainteresowanie mieszkaniami o większych metrażach, które obecnie najdłużej oczekują na sprzedaż. Wiosną właściciele tych mieszkań być może będą mieć wreszcie powody do zadowolenia.

	Mediana ceny transakcyjnej mieszkania

	Polska
	299 750 zł

	Warszawa
	      357 500 zł

	Trójmiasto
	240 000 zł


Obliczenia na podstawie transakcji Partnerzy Nieruchomości Sp. z o.o. i Metrohouse S.A.
	Mediana powierzchni nabywanego mieszkania

	Polska
	49,26 m kw.

	Warszawa
	    46,70 m kw.

	Trójmiasto
	46,16 m kw. 
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Partnerzy Nieruchomości sp. z o.o.
 Metrohouse S.A. 


Kontakt:

Marcin Jańczuk 

Tel. 22 820 90 40 
Tel. kom. 668 820616 
mjanczuk@metrohouse.pl


Dodatkowe informacje o spółkach 

Metrohouse S.A. to sieciowa agencja nieruchomości działającą na rynku od 2006 r. Od 2008 r. mniejszościowych akcjonariuszem spółki jest BZ WBK Inwestycje sp. z o.o., która wchodzi w skład Grupy Banku Zachodniego WBK. Metrohouse to 20 zespołów (w 18-stu oddziałach stacjonarnych), ponad 250 brokerów oraz doradców nieruchomości i lokalizacje w siedmiu miastach (Warszawie, Gdańsku, Wrocławiu, Olsztynie, Kartuzach, Iławie i Legionowie). Spółka rozwija sieć sprzedaży w oparciu o placówki własne i franczyzowe. Oferta Metrohouse obejmuje pośrednictwo w sprzedaży, kupnie oraz wynajmie nieruchomości mieszkaniowych i komercyjnych. W skład grupy Metrohouse wchodzi również dział kredytowy Metrofinance, który w ubiegłym roku pośredniczył w uzyskaniu finansowania nieruchomości na łączną kwotę 85 milionów złotych. Metrohouse znane jest z lokalizowania swoich biur w galeriach handlowych – w Warszawie oddziały są obecne m.in w centrach handlowych Arkadia, Galeria Mokotów i Wola Park, gdzie są otwarte 7 dni w tygodniu. W 2009 r. w V Rankingu Firm Rynku Nieruchomości miesięcznika C.H. Beck Nieruchomości Metrohouse zostało sklasyfikowane na II miejscu wśród działających na rynku agencji nieruchomości. 
Partnerzy Nieruchomości Sp. z o.o. to najbardziej znana marka na pomorskim rynku nieruchomości. W zakres usług firmy wchodzi pośrednictwo w sprzedaży, kupnie i wynajmie nieruchomości mieszkaniowych i komercyjnych. W tym roku firma obchodzi 10-lecie istnienia. Firma posiada blisko 100 agentów w dziesięciu oddziałach na terenie Trójmiasta i okolic (Wejherowo, Bytów, Pruszcz Gdański). W skład spółki Partnerzy wchodzi też m.in. Salon Dewelopera – wyodrębniona ze struktur firmy komórka obsługująca oferty z rynku pierwotnego, wydawnictwo Giełda Nieruchomości Pomorze wydające dwutygodnik o tym samym tytule z ofertami nieruchomości i stronami redakcyjnymi na temat pomorskiego rynku nieruchomości (dostępny także w formie portalu www.gnp.pl), a także pośrednictwo kredytowe. Przez trzy kolejne lata (2006-2009) firma była sklasyfikowana na pierwszym miejscu na Pomorzu w rankingu miesięcznika C.H. Beck Nieruchomości. Spółka, jako pierwsza na Pomorzu, wdrożyła też system zarządzania jakością ISO 9001:2000 - Agencja Nieruchomości.

Obie spółki są w trakcie przeprowadzania fuzji. 
Metrohouse S.A. i Partnerzy Nieruchomości Sp. z o.o. wyrażają zgodę na publikację w całości powyższej informacji prasowej.
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